_Cuisines AvivA_

Une année 2022 marquée par la poursuite
de sa stratégie de conquéte

Depuis plus de 22 ans, Cuisines AvivA ne cesse d'accroitre son maillage territorial, portée par son engagement
pour tous et la qualité de ses produits. Un seul mot d’ordre : la SATISFACTION ! Dans le contexte économique
et conjoncturel actuel, la marque poursuit sa croissance et le déploiement de ses magasins, tout en restant a
I"écoute du marché puis en développant des solutions concretes et adaptées aux besoins des consommateurs.
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Une année 2022
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Un maillage
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en pleine
expansion

Chiffre d'affaires 2022

138,3 M
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ouvertures
en 2022

Nice (06), Narbonne (11),
Pontarlier (25),
Saint-Cyr-sur-Loire (37), S
Roanne (42), Guérande (44), d

Nantes Atlantis (44), g rd n ISSO ntes
Marquette-lez-Lille (59),

Colmar (68), Craponne (69),
Paris 13 (75), Niort-Chauray (79)
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La SATISFACTION ! au coeur de l'engagement

Satisfaction Satisfaction Recommandations du réseau
globale questionnaires par les franchisés I
o 3% I
au 31/12/2022 au 31/12/2022

Satisfaction du réseau
de franchisés
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* enquéte 2021

2022, une annee Une stratégie forte en
marguee par 2025, pour porter les
la proximite ambitions de I'enseigne

15 ouvertures prévues en 2023, avec un
fort potentiel de développement en fle-
de-France et I'objectif de 150 magasins.
d’ici 2025 |

Une communication nationale
renforcée, pour conquérir de nouveaux
consommateurs, partenaires immobiliers

[} Ouverture duliprémier
IN\, point de vente
/a\ dans Paris intra-muros

Une formation des collaborateurs
Déploiement d'un [notVeau accentuée, pour un meilleur
conceptideimagasinl pour les accompagnement des équipes et des
petites surfaces magasins toujours plus performants

Le développement de I'offre de
Lancement d'une offre innovante : financement dans le réseau a destination
la livraison d'une cuisine des clients

en 5 semaines
Une expérience client revisitée

S

A la rencontre de Cuisines AvivA
en 2023

Du 8 mars au 8 avril :

4:e édition, “30 jours, je dis oui a la franchise”

30 jours inspirants pour I'entrepreneuriat des femmes

Avec la participation de franchisées du réseau a I'occasion de
webconférences, séances de networking, et témoignages vidéos

Du 19 au 22 mars:

Franchise Expo Paris, Porte de Versailles, Pavillon 1, Stand P80-Q81

Avec l'intervention du franchiseur et de franchisés lors de conférences
et workshops

Tout au long de I'année, prenez rendez-vous sur notre site :
franchise.cuisines-aviva.com
Des opportunités sont a saisir dans 150 villes

A PROPOS DE L’ENSEIGNE CUISINES AVIVA

C'est en 2000, a Annecy, que nait la premiere enseigne de cuisines « high value, low cost ». Aprés avoir testé avec succeés ce concept novateur,
Cuisines AvivA lance son développement en franchise des 2007. Aujourd’hui, le réseau est présent en zone commerciale et en centre-ville.
L'enseigne poursuit son maillage en France et propose des villes a fort potentiel : 150 villes sont ciblées pour ouvrir un magasin.

Distributeur indépendant, Cuisines AvivA négocie aupres des fabricants et sélectionne pour ses clients une offre de produits unique proposée
a des prix toujours compétitifs. Pour conforter sa croissance sur son marché, I'enseigne se concentre sur son cceur de métier, le commerce,
et se réinvente en bousculant les codes du secteur. Cuisines AvivA place la satisfaction au cceur de sa promesse et de son engagement, avec
pour genése trois fondamentaux : une enseigne commercante et humaine, une expérience client unique — grace a une méthode de vente
basée sur la transparence et la construction commune du projet — et une cuisine tout compris.
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CONTACTS PRESSE

TBWA\CORPORATE Cuisines AvivA

Léa Morales - 06 30 69 50 16 Gaélle Morilleau - 04 37 56 77 11
lea.morales@tbwa-corporate.com gaelle.morilleau@gp-aviva.com cuisines
Julia Djimet - 06 45 68 42 72

julia.djimet@tbwa-corporate.com

SATISFACTION




